
… 法人企業様向け …

心理の達人
研修セミナー

コミュニケーションは第４の利益です
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「心理の達人」心理スキルは第４の利益となります

最初に、この資料を手に取っていただいたことを心から感謝します。

現在、企業は未曾有の不景気に遭遇しており、経営者の皆様は第一に｢セールスの増大｣
第二に｢仕入原価のダウン｣を図り、第三に｢経費の削減｣を断行して利益を絞り出すという
最大最善の企業努力をされていると思います。

｢心理の達人｣は、ここに第四の利益となる｢良好なコミュニケーション｣を提案します。

どんなに科学や経済が発達しても、社会や企業を動かしているのが｢心を持った人間｣で
あることに違いはありません。革新的な改善を実現するのが人間なら、致命的な問題を起
こすのもまた人間です。どんなビジネスでも最後は人間の力が成果を決めているのです。

人と人をつなぐコミュニケーションを学び｢心理に強くなる｣ということは、この｢人間の力｣
を身に付けることです。それはどんな場面でも有用で価値があることを意味します。

上司に心理カウンセラーレベルの助言スキルがあれば、部下はどれほど心強いでしょう。
担当者が一目でお客様や取引先の性格を見抜けたら…、心理学を活用した説得力のある
プレゼンや会話ができたら…、社内研修で一人一人の脳タイプに合わせた効率的な指導
ができたら…。購買心理学を取り入れて製品やサービスが効果的に広報できたら…。

優れたコミュニケーション技術は他人に対してだけ有効なスキルではありません。
自分自身のスキルアップ、自己実現にも有効です。人前で緊張する、禁煙、過食、整理
整頓できないなど苦手意識の改善や好ましくない習慣を改めることにも大いに役立ちます。

今こそ企業経営の誇りある使命｢人を育てる｣という原点に立ち戻り、御社最大の資産
である｢人財｣の開発に共に協力できるならこんなに嬉しいことはありません。

心理カウンセラー前田大輔ウェブサイトは、Yahoo! キーワード検索「心理スキル」で

2009年7月12日に第一位を獲得以来、現在まで継続してトップページに表示されています！

私は現役の心理のプロとして｢心理の達人｣が提供する心理スキルが、利益に直結する
強力なコミュニケーション技術と心理ノウハウになることを自信を持ってお約束します。

株式会社エーディーラボ 代表取締役

心理カウンセラー

「心理の達人」
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心理カウンセラー

心理の達人

前 田 大 輔
ʦʺʾʽʺ ʝʺ˂ˌˎ˄ʾ

ＮＰＯ法人日本心理カウンセラー協会代表理事
パーソナルスタイリスト･イン･ジャパン理事
明石ＮＰＯセンター専門家委員会委員長

株式会社エーディーラボ代表取締役

1954年 兵庫県神戸市に生まれる。甲南大学文学部社会学科卒業。
ミュージシャン、マクドナルドMGR、学習塾講師、ＰＣスクール経営などを経て心理カウンセラーと
して独立開業。10年間2000件を超える臨床経験から古典催眠と現代催眠を駆使し2001年に独自の
通院せず一日一回で完了する「かけずに解く催眠療法（特許庁登録済第5037564号）」を開発。
個人セッションから企業での研修セミナー、講演、心理コンサルティング、著書の執筆、専門誌や
雑誌の取材、テレビ・ラジオなどメディアへの出演など幅広く活動中。

●著書

人と自分のココロを知らずに動かすNLP心理操作術（アスカ･エフ･プロダクツ）
プロカウンセラーの｢心理の達人｣マニュアル（秀和システム）
ビジネスで使える催眠誘導（ソフトバンク出版）
世界でいちばんのリーダーになる法（アスカ･エフ･プロダクツ）
いつのまにか心を操縦する技術（アスカ･エフ･プロダクツ）
思った通りに生きられる77のヒント（大阪書籍）
音声CDブック｢好かれれば9割成功…｣（こう書房）…など多数

●メディア登場

テレビ東京｢ワールド･サテライトビジネス｣で消費者心理などを解説
日本テレビ特番｢催眠の森｣でショー催眠から心理療法までを実演
ＴＢＳテレビ番組｢金スペ！ ザ･催眠｣で年齢退行催眠を行う
フジテレビ｢特ダネ！｣で催眠の専門家として社会事件を解説する
東京FM｢SO GOOD！｣ニュースタブロイドで洗脳心理を解説する
専門誌｢経済界｣で当社のライセンシー企業戦略が紹介される
｢週刊SPA！｣で仕事に使える現代催眠スキルを解説する…など多数

●講演／セミナー

兵庫県立大学経済学部
ＭＤＲＴ三井住友海上きらめき会
七田チャイルドアカデミー勉強会
プルデンシャル生命保険
北海道帯広青年会議所
羽曳野商工会議所
大阪韓国青年会議所
兵庫県身体障害者療護施設…など多数
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「心理の達人」スキルのデモンストレーション

ぜひ一度、実際に｢心理の達人｣効果を体験の上、セミナー導入をご検討ください。

｢心理の達人｣研修セミナーは、３つの心理学と心理技術を駆使して

｢コミュニケーション能力に優れ｣｢心理に強い｣人材づくりを実現します。

■「欲求心理学」の効果一例

□ 何気ない最初の一言から性格を見抜く技術

□ 人をその気にさせる「ことば」を見つける技術

□ 相手の怒りの原因を見抜き、適切に対応する技術 ‥‥など

■ 現代催眠（ＮＬＰ）の効果一例

□ 視線の動きで頭の中（考えかた）を見抜く技術

□ 相手に気づかれず思い込ませる会話の技術

□ 心を読んだかのように話せる会話の技術 ‥‥など

■ 心理カウンセラースキルの効果一例

□ 人間の本能を利用して思い通りに選ばせる技術

□ 本音が話せる位置と距離を一瞬で見つける技術

□ 相手から同意や好意を引き出す非言語的コミュニケーション ‥‥など

メモ
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「心理の達人」研修セミナー導入の流れ

①御社の状況をヒアリング後、｢心理の達人｣スキルの一部をご覧いただきます。

②御社に現在必要と考えられる研修プログラムのご要望をお伺いします。

③当社より研修プログラムを最適化した御社向けタイムテーブルをご提案します。

｢心理の達人｣研修セミナーの受業は、各プログラムごとに科学的裏付けを解説し、

その後学んだスキルを二人一組になってロールプレイ(役割演習)で実践練習します。

● ２プログラムのタイムテーブル例（終業後、夜間など）

19:00 ～ 19:15 (15 分) 説 明 セミナーの進め方を説明します

19:15 ～ 20:00 (45 分) 授 業 ここに御社向け研修プログラム①が入ります

20:00 ～ 20:45 (45 分) 授 業 ここに御社向け研修プログラム②が入ります

20:45 ～ 21:00 (15 分) 質疑応答 受講者からのご質問にお答えします

● ４プログラムのタイムテーブル例（午後の場合）

13:00 ～ 13:15 (15 分) 説 明 セミナーの進め方を説明します

13:15 ～ 14:00 (45 分) 授 業 ここに御社向け研修プログラム①が入ります

14:00 ～ 14:45 (45 分) 授 業 ここに御社向け研修プログラム②が入ります

14:45 ～ 15:00 (15 分) 休 憩

15:00 ～ 15:45 (45 分) 授 業 ここに御社向け研修プログラム③が入ります

15:45 ～ 16:30 (45 分) 授 業 ここに御社向け研修プログラム④が入ります

16:30 ～ 17:00 (30 分) 質疑応答 受講者からのご質問にお答えします

● ６プログラムのタイムテーブル例（終日の場合）

10:30 ～ 10:45 (15 分) 説 明 セミナーの進め方を説明します

10:45 ～ 11:30 (45 分) 授 業 ここに御社向け研修プログラム①が入ります

11:30 ～ 12:15 (45 分) 授 業 ここに御社向け研修プログラム②が入ります

12:15 ～ 13:15 (60 分) 昼 食

13:15 ～ 14:00 (45 分) 授 業 ここに御社向け研修プログラム③が入ります

14:00 ～ 14:45 (45 分) 授 業 ここに御社向け研修プログラム④が入ります

14:45 ～ 15:00 (15 分) 休 憩

15:00 ～ 15:45 (45 分) 授 業 ここに御社向け研修プログラム⑤が入ります

15:45 ～ 16:30 (45 分) 授 業 ここに御社向け研修プログラム⑥が入ります

16:30 ～ 17:00 (30 分) 質疑応答 受講者からのご質問にお答えします
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「心理の達人」研修セミナー／講義・ロールプレイの一例

｢心理の達人｣研修セミナーは、３つの心理学と心理技術を駆使して

｢コミュニケーション能力に優れ｣｢心理に強い｣人材づくりを実現します。

営 営業、広報 接客・交渉・購買心理・説得力アップに活用できます

面 面接、面談 短時間で信頼感を得る対人心理スキルが身に付きます

ク クレーム対応 相手の欲求を理解し、問題を解決する会話が学べます

自 自己スキルアップ 意欲向上、苦手克服、悪習慣の改善に役立ちます

コ コミュニケーション全般 社内や家庭でスムーズな意思伝達を実現します

「欲求心理学 ＝ 人の判断や行動を予測する心理学

・初対面の相手の性格を見抜く技術 営 面 ク コ

・要望や不安な点を予測する質問の技術 営 面 ク 自 コ

・失敗した時の判断や行動を予測する技術 面 コ

・欲求タイプに合わせた褒め方、叱り方の技術 営 面 ク 自 コ

・欲求タイプに合わせた指導で生産性を上げる技術 営 面 ク コ

現代催眠(ＮＬＰ) ＝ 人の無意識を操作する心理スキル

・神経タイプを判別し思考パターンを見抜く技術 営 面 ク 自 コ

・神経タイプに合わせた効果的な指導をする技術 営 面 コ

・心を読んだかのように話せる現代催眠の読心術 営 面 ク

・説得力を倍増する現代催眠を活用した文章技術 営 ク

・｢～で緊張する｣｢～が苦手｣などを改善する技術 営 面 ク 自

心理カウンセラースキル ＝ 信頼される接し方･話し方のスキル

・安心感のある位置と距離を一瞬で見つける技術 営 面 ク コ

・視線の動きで相手の思考をコントロールする技術 営 面 ク コ

・スムーズな会話で本音を引き出す技術 営 面 ク コ

・｢心の問題や悩み｣を無力化する助言技術 営 面 自

・「病んだ心」との関わり方、「健康な心」の育て方 面 自 コ
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------------------------------------------------------------------------------------------------------------------

心理カウンセラー前田大輔 ／ 連絡先

------------------------------------------------------------------------------------------------------------------

●講演依頼／企業研修／顧問契約などのお問い合わせは …

広報／東日本コーディネーター

シーボイス・インターナショナル

akito@seavoice.co.jp 古 森 章 斗

Komori Akito

広報／西日本コーディネーター

マイシェルジェ <育自力>

mycierge@gmail.com 中 野 稔 子

Nanano Toshiko

------------------------------------------------------------------------------------------------------------------

●「かけずに解く催眠療法」／個人指導などのお問い合わせは …

株式会社エーディーラボ／神戸オフィス

〒 651-2113
神戸市西区伊川谷町有瀬 859-1-202

代表取締役 前 田 大 輔

TEL・FAX 078-975-0833

------------------------------------------------------------------------------------------------------------------

総合受付 E-mail info@ad-labo.net
前田大輔ウェブサイト http://maeda-daisuke.com/
エーディーラボ催眠心理研究所 http://www.ad-labo.net/
ケータイ版 web サイト http://www.ad-labo.net/k

------------------------------------------------------------------------------------------------------------------


